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Servicios de inseminación Artificial
Ganaderos de Condega ofertan

Los productores y 
productoras de 
Condega tendrán 

la oportunidad de me-
jorar la genética de su 
ganado mediante los ser-
vicios de inseminación 
artificial que brindará 
la  Asociación de Gana-
deros y Productores de 
Condega (ASOGAPCON).

ASOGAPCON cuenta con 
108 socios, de los cuales 
al menos 64 han hecho 
uso de esta tecnología para su ga-
nado.  La Asociación ya tiene ex-
periencia en la prestación de este 
servicio, ya que desde el año 2005 
ha inseminado a decenas de vacas 
en este municipio.

“Para nosotros es altamente satis-
factorio esta actividad porque a 
estas alturas ya tenemos casi cien 
terneros nacidos de inseminación 
artificial”, afirma Janeth Reyes, coor-
dinadora de proyectos de ASOGAP-
CON y productora de Condega.  

Para este año, ASOGAPCON tie-
ne el reto de prestar este servi-
cio como una empresa, donde el 
productor pagará el costo real del 
servicio. Para lanzarse al mercado 
con la prestación de este servicio, 
la Asociación cuenta con el apoyo 
de FUNICA a través de la iniciativa 
Desarrollo de Mercados Justos de 
Tecnologías.

La ASOGAPCON adquirirá semen 
de calidad de razas de mayor im-
portancia, determinadas por la ne-
cesidad del productor. 

Este beneficio se verá reflejado di-
rectamente en los ingresos por la 
comercialización de los productos 
y subproductos obtenidos de la ac-
tividad ganadera.

Servicio de calidad

ASOGAPCON brindará un servicio 
de calidad que garantice el mejo-
ramiento genético del hato gana-
dero, para ello cuenta con personal 
experimentado y capacitado en la 
prestación del servicio.

El servicio será integral, acompa-
ñando a la inseminación artificial 
estará la asistencia sanitaria y el se-
guimiento nutricional. 

¿Cómo se prestará el 
servicio?

Primeramente se desarro-
lla el trabajo de comuni-
cación y capacitación de 
los productores sobre los 
beneficios y ventajas de 
la tecnología.

Cuando se establece el 
contacto y el productor 
está convencido, se da 
la etapa de selección de 
la vaca, seleccionando 

aquella que se encuentre en me-
jores condiciones sanitarias, nutri-
cionales y de edad para presentar 
el celo. Los productores son capa-
citados en cómo detectar el celo 
en la vaca.

Una vez que se ha detectado el 
celo, se procede a brindar el servi-
cio de inseminación. Posteriormen-
te, el técnico realiza un diagnóstico 
para verificar la preñez de la vaca 
y establece un programa para dar 
seguimiento al desarrollo de la 
gestación. Cuando nace la cría se 
realiza el registro de la misma y se 
constata la calidad del producto 
obtenido como resultado de la in-
seminación.

El servicio también implica el se-
guimiento de la cría nacida de in-
seminación, de manera que pueda 
garantizarse la calidad del produc-
to obtenido. Para este fin la Asocia-
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ción y el productor contarán con 
los registros correspondientes de 
la prestación de cada servicio y del 
nacimiento de cada cría.

Con estos servicios los productores 
tendrían los siguientes beneficios:

  Serán capaces de detectar co-
rrectamente el celo.

  	 Se tendrán una reducción del 
intervalo entre parto y parto.

  	 Se obtendrán crías de alta cali-
dad genética.

  	 Tendrán un control de registros 
por cabeza de ganado.

  	 Mejoramiento en las condicio-
nes de sus negociaciones de 
venta.

Monta natural vs 
inseminación artificial

Los productores de la zona están 
muy claros de las desventajas de 
la monta natural, en comparación 
con la inseminación artificial, espe-

cialmente al comparar los costos 
de adquisición y mantenimiento 
de un semental. Para ellos es más 

rentable la inseminación, pues tie-
nen la posibilidad de contar con 
mejores rendimientos en el futuro.

La productora Marcia Vílchez ya 
tiene varios terneros nacidos de 
inseminación artificial. “Para mí es 
más fácil inseminar, que tener un 
toro. A un toro hay que alimentar-
lo, cuidarlo y eso es mucho gasto”, 
explica esta productora.

Don Juan Alberto López es otro 
productor de Condega que tiene 
varios terneros concebidos me-
diante la inseminación artificial; él 
también se siente satisfecho.

Si usted necesita más información, 
contáctese con ASOGAPCON a los 
teléfonos 715-2425, correo electró-
nico asogapcon@hotmail.com.
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Plátanos a nivel comercial
Biofábrica para producir semillas de 

Una biofábrica que producirá 
semillas de plátanos a nivel 
comercial está siendo insta-

lada en Belén, Rivas, con el objetivo 
de mejorar la actividad económica 
productiva de agricultores nacio-
nales, mediante la comercialización 
de plantas producidas in Vitro de 
alta calidad genética y fitosanitaria. 

El plátano tiene una importancia 
significativa en la economía nica-
ragüense, tanto por la dieta ali-
menticia, como por la generación 
de empleos y de divisas en las prin-
cipales zonas de producción. 

La iniciativa nace con el objetivo 
de resolver los problemas de pro-
ducción que enfrentan actualmen-
te los pequeños y medianos pro-
ductores de musáceas, ya que la 
cultura de producción actual con-
siste en el uso de los “hijos” de las 
plantaciones que generalmente 
quedan en las áreas y que se repro-
ducen sin ninguna programación 
ni un manejo adecuado.  

Algunos productores, compran 
“hijos” de otras plantaciones, lo 
que ocasiona problemas fitosa-
nitarios y no garantiza la calidad 
de la “semilla”. Con la técnica de 
producción in vitro, la semilla se 
encuentra libre de plaga y es resis-
tente a enfermedades, reduciendo 
sustancialmente los costos de pro-
ducción de los agricultores.

La comercialización de esta tec-
nología estará a cargo de la orga-
nización TECUILCAN. Esta orga-
nización cuenta con un equipo 
multidisciplinario de profesionales 
científicos, técnicos y productores 
que han  desarrollado este progra-
ma biotecnológico.

Enock Matute, directivo de TECUIL-
CAN, afirma que el plátano se pierde 
por las enfermedades y plagas, por 
ende los rendimientos son bajos. 

Matute también explica que la 
tecnología de micro propagación 
In Vitro lo que  hace es reproducir 
plántulas a partir del cormo del 
plátano que ha sido seleccionado. 
Así, la planta puede generar mayor 
número de dedos pasando de 15 y 
16 dedos  a  30 dedos comerciales y 
mayor rentabilidad para el produc-
tor. Con este nivel de tecnología se 
le oferta al productor una semilla 
libre de virus, bacterias, nemáto-
dos y de fácil manejo.

“Este proyec-
to funcionará 
como una em-
presa para la 
venta de semi-
lla garantiza-
da, certificada, 
libre de virus y 
bacterias. Los 
trabajos de in-
vestigación son 
en alianza con 

otras instituciones nacionales e in-
ternacionales”, dice Enoc  Matute.

Ventajas de las técnicas de 
propagación de plantas

 in vitro 

1.  Producir masivamente semilla 
certificada y comercializarla a 
nivel nacional. 

2.  Introducir nuevas variedades de 
plantas para ampliar la oferta. 

3.  	 Producir en condiciones con-
troladas durante todo el año.

4.  	 Responder a demandas de se-
milla a partir de una planifica-
ción.

5.  	 Multiplicar en base a la deman-
da, garantizando el genotipo 
seleccionado.

6.  	 Multiplicar especies que por 
sus características biológicas 
o genéticas no pueden propa-
garse por semilla botánica y 
sólo puede hacerse su difusión 
por la vía vegetativa. 
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Otra ventaja es que al usar plantas 
sanas para la siembra, se hace una 
reducción casi a cero el uso de pes-
ticidas que contaminan los mantos 
freáticos, por lo menos durante el 
primer año de producción en el 
campo.

En Rivas hay 16,000 manzanas de 
musáceas, con la biofábrica en 3 
años se podrá producir 3 millones 
de plantas, pero el esfuerzo lo debe-
ría acompañar el gobierno y todas 
las organizaciones de productores.

¿Cómo se trabajará con los 
productores?

La tecnología es fácil de 
producirse, adoptarse 
y trasferirse. Se llega al 
terreno y se capacita a 
los productores líderes. 
Se establecerán de sie-
te parcelas comerciales, 
con siete productores, en 
los municipios de Belén, 
Tola, Potosí, Altagracia, 
Moyogalpa, San Jorge y 
Buenos Aires, en el de-
partamento de Rivas.

Esto servirá para que otros produc-
tores vean el seguimiento que se le 
da a la plantación, conozcan y va-
yan asimilando la transferencia de 
la tecnología. 

Enock Matute expresa que con 
esta tecnología, no se trata sólo 
de introducir una planta In Vi-
tro, es introducir también una 
técnica de riego, de nutrición 
de la planta, de manejo, man-
tenimiento y de multiplicación 
a futuro.

Si usted desea conocer más 
sobre esta tecnología puede 
llamar al siguiente teléfono: 

Izquierda: proceso de siembra in vitro. Centro: fase de multiplicación. Derecha: fase de enraizamiento.

Fase de aclimatización

Vitroplantas de plátano en el campo

278-3311,  correo electrónico: 
enockmatute@intelnett.com.ni.  La 
biofábrica está ubicada en el Km. 
99 Carretera Panamericana Sur. 




